Sommaire des resultats de la SCCIA et de TACCIA

Le commerce et Uinvestissement : leviers essentiels de la croissance
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Il By A

De 2015 e :aﬁugme:(t)?) -’ ~: A attiré environ
S ° *e, e 6,7 p. o° ..
a 2020, 5 e la valeur des . L5 OEHTee . 4,5 milliards de dollars
le Canada | g PHrmeeerais exportations d’entreprises d’investissements directs
atlantique : de 2,7 p. 100 (-1,5 p. 100 pour exportant vers deux étrangers (installations
le nombre le Canada) _paysouplusa nouvelles) annoncés
d’exportateurs (Source : Statistique légérement diminué (3,7 p. 100 du total
(-1,7 p. 100 pour . Canada) . (-3,2p. 100 contre national, de 2017 & 2020)
le Canada) .. 5 -1,4 p. 100 au Canada) (Source :
(Source : Statistique *teeceec’ (Source : Statistique '.. FDIMarkets) .-'
Canada) Canada) O, °®

Lorsqu’on compare les entreprises participant Investissements

a des projets appuyés par UACCIA a d’autres dans le cadre de

entreprises du Canada atlantique... /I\S/i UACCIA de
‘ 1

Les ventes a Les revenus annuels de prés de Prés de 40 p. 100 de ' 2[]1 7 a 2022
I'exportation sont 20 p. 100 des entreprises s’élévent plus exportent vers Accord fédéral-provincial sur
2,7 fois plus a 5 millions de dollars ou plus. plus d’un pays. la croissance du commerce et des
élevées. investissements en Atlantique

Source : Statistique Canada (données de 2019), activités
de marché seulement

Pres de 20 millions de dollars pour 120 projets
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Les entreprises participant aux activités
appuyées par ’ACCIA estiment que :

67 p. 100 pour les activités de marche,

20 p. 100 pour les études de marché et les
renseignements sur le marché,

13 p. 100 pour renforcer la capacité de
compétitivité a I'échelle mondiale

Environ 258 entreprises uniques participant
a des activités de marché et
1 286 entreprises participant

a des activités
de renforcement
des capacités

189 millions de dollars de ventes
a court terme (15,28 $ par dollar investi)

Quels sont les
avantages pour
les exportateurs?

Etude de cas : Programme de développement du marché européen

464 millions de dollars de ventes
a long terme (51,36 $ par dollar investi)

Ventes axées sur les marchés
de I’Asie, de I'Union européenne,
des Etats-Unis et des Caraibes
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